日本タイムマネジメント普及協会認定トレーナー養成コースのカリキュラム案
日本タイムマネジメント普及協会
セミナー局　岸本安未
平成22年11月8日
＜カリキュラム案＞

	一日目
	セッション名
	セールス
	リーダー
	トレーナー
	コンサル

	9:30～
	オリエンテーション
	○
	○
	○
	○

	10:00～
	導入百景
	○
	○
	○
	○

	11:00～
	ビジネスデータ
	○
	○
	○
	○

	12:00～
	ランチブレスト
	○
	○
	○
	○

	13:00～
	四つの時間
	○
	○
	○
	○

	14:00～
	六つの仕事
	○
	○
	○
	○

	１5:00～
	三つのベクトル
	○
	○
	○
	○

	16:00～
	四つの間合い
	○
	○
	○
	○

	17:00～
	理論・ノウハウ試験
	○
	○
	○
	○

	18:00～
	トライアルセッション
	○
	○
	○
	○

	19:30～
	懇親会
	○
	自由
	○
	○

	二日目
	セッション名
	セールス
	リーダー
	トレーナー
	コンサル

	9:30～
	昨日のサマリー
	―
	自由
	○
	○

	10:00～
	トレーナーマニュアル
	―
	自由
	○
	○

	11:00～
	トレーナーガイド
	―
	自由
	○
	○

	12:00～
	ランチミーティング
	―
	自由
	○
	○

	13:00～
	トレーナーガイド作成
	―
	自由
	○
	○

	14:30～
	トライアルセッション
	―
	自由
	○
	○

	15:30～
	卒論セッション
	―
	自由
	○
	○

	16:30～
	卒論セッション
	―
	自由
	○
	○

	17:30～
	卒論セッション
	―
	自由
	○
	○

	18:30～
	認定式
	―
	自由
	○
	○


セールスはセールスコンサルタント認定プログラム。以下同様にリーダーはタイムマネジメントリーダー、トレーナーは社内トレーナー、コンサルはマネジメントコンサルタント認定のプログラムです。
